ROCIO ALVEAR

Si quieres emprender un negocio o hacer
crecer el que ya tienes, pero no tienes
capital para hacerlo, no te desanimes:
existen opciones pensadas para ti.

. udantas veces has es-
~ cuchado que un ne-

: gocio cerr6 por falta
de capital o que un emprendedor
dejo sus planes porque nadie le
quiso otorgar un crédito?

Los primeros afos de un nego-
cio, sin importar su tamano, son
complicados. En ocasiones por la
poca experiencia pero en muchas
otras por la falta de capital. El des-
conocimiento sobre los productos
y servicios financieros, y sobre las
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instituciones que ofrecen créditos
para ellos, provoca que se den por
vencidos o que recurran a créditos
con intereses muy elevados, lo que
los lleva a sobrevivir con deudas
que resultan impagables.

Si quieres iniciar un pequeno
negocio o ya lo tienes, pero nece-
sitas financiamiento para hacerlo
crecer, te presentamos las opcio-
nes que el mercado te ofrece.

Entidades financieras como gu-
bernamentales ofrecen productos

y programas disefiados especial-
mente para microempresas, que
satisfacen las necesidades especi-
ficas de tu negocio, segun la etapa
en que se encuentre.

Los créditos que ofrecen las
instituciones de banca multiple
son una opcion de financiamiento
viable para la adquisicién de ma-
quinaria y herramientas de traba-
jo (refaccionario), para la compra
de mercancias y materias primas
(habilitacion o avio) o en su caso



para capital de trabajo (crédito
simple). Los montos son deter-
minados segtin las necesidades y
capacidad de pago del empresa-
rio y los plazos varian entre 6 y
60 meses. La mayoria de las ins-
tituciones no te solicitan garan-
tias hipotecarias, sino avales o
en su caso, la maquinaria, herra-
mientas o materias primas ad-
quiridas quedan como garantia.
Otra opcion son los microcré-
ditos, los cuales son pequenios
créditos a tasas accesibles que se
adecuan a la necesidad de quien
lo solicita. En algunos casos las
instituciones pueden solicitar un
aval u obligado solidario, garan-
tias prendarias o garantias por
medio del ahorro que se tiene en
la misma institucion. Se pueden
solicitar de forma individual o
grupal. Algunos bancos los ofre-
cen, pero principalmente lo hacen
las Sociedades Financieras Popu-
lares (SOFIPQ), Sociedades Coo-
perativas de Ahorro y Préstamo
(SCAPS) y Sociedades Financieras
de Objeto Multiple (SOFOM).
Nacional Financiera (Nafin)
ofrece Crédito Pymes que otorga
financiamiento en conjunto con
intermediarios financieros (ban-
cos), los cuales pueden utilizarse
para capital de trabajo (maqui-
naria) o activo fijo (un local) y
se otorgan de acuerdo a las po-
sibilidades y garantias de pago
del cliente. Consulta los detalles
en la pagina www.nafin.com en
la seccion productos y servicios.
Nafin otorga asesoria sin costo.
La Secretaria de Econo-
mia (SE) cuenta con progra-

mas especializados que ofrecen
ademas de acceso a finan-
ciamientos, capacitacion, co-
mercializacion, consultoria y
desarrollo tecnoldgico.

Mediante M¢évico Emprende la
SE te guia, con ayuda de un con-
sultor financiero, durante el pro-
ceso que implica conseguir un
crédito: deteccion de la necesi-
dad, busqueda del producto fi-
nanciero adecuado, preparacion
de la documentacion necesaria
para solicitar el crédito. México
Emprende no otorga el crédito,
sirve como gestor ante la banca e
instituciones financieras.

También cuenta con el progra-
ma Emprendedores, que busca
impulsar la cultura empresarial;
te ayuda a formar tu idea inicial,
incubar tu proyecto e incluso en-
contrar financiamiento econdmi-
co para empezarlo.

Otro proyecto es Capital Seni-
/ln, que proporciona apoyo finan-
ciero temporal para el arranque
y etapa inicial del negocio. Los
montos financiados varian de-
pendiendo del negocio y los pla-
zos van de 42 a 48 meses. Para
mas informacion, consulta la pa-
gina www.capitalsemilla.org.mx

El Fondo Pyme es un ins-
trumento de ayuda temporal
destinado a la compra de equi-
pamiento, fortalecimiento y
acondicionamiento de los pun-
tos de venta o atencion al pu-
blico. Cuentan con distintos
proyectos integrales enfocados
a giros especificos como “Mi
Tortilla”, “Mi Panaderia” y “Mi
Tienda”, entre otros.

iQué es una
microempresa?

Es un negocio que tiene me-
nos de diez trabajadores, sin
importar su giro comercial,
como: tiendas de abarrotes,
papelerias, salas de belleza,
panaderias, cocinas economi-
cas, carnicerias, entre otras.
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Las incubadoras de negocios son organizaciones que

tienen como objetivo apoyar la creacion y el desarrollo de pe-

quenas empresas en sus primeras etapas de vida. Proporcionan
orientacioén, consultoria y asistencia integral (desde el desarrollo del

plan de negocios hasta la puesta en marcha de la empresa), evaltan la
viabilidad técnica, financiera y de mercado de los proyectos y en algunos
casos, proveen de espacios fisicos como oficinas, equipos, servicios admi-

nistrativos, de logistica, asi como apoyo técnico.
El Sistema Nacional de Incubacion de Empresas (SNIE) esté integrado por
500 incubadoras, con presencia en |90 ciudades.

Institucion /

nombre del producto

Caracteristicas

Tasa de interés

- Monto: de $2,000 a $70,000.

Stiper crédito negocio
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- Cliente: personas fisicas.
con actividad empresarial.

éE;: AFIRME - Plazol: d? 2 2 12 semanes. o 62.90% anual
Negocio si - Destino: capital de trabajo, activo fijo,
remodelacion o ampliacion del local.
= Monto: $8,000 pesos en adelante.
- Plazo: entre 2 y 18 meses.
S - F)est.ino: materia!es, equipo, rlefal:lciones, 60% anual
insumos, herramientas, maquinaria,
Credicrece mercancias ampliaciones y remodelacion
de locales.
~ — :
( Monto: seglin capacidad de pago del cliente. AB% anual egocios
- Plazo: hasta 36 meses.
i : con alta en SHCP
Sencokkore = Destlfw. compra de herramientas o 5% anual negocios
Fansa maqlumana. amph.ar, remodelar, abastecer o sin alta en SHCP
Microcrédito equipar tu negocio.
- Monto: desde $50,000 hasta $150,000.

. - Plazo: |3 a 78 semanas. Depende del
BANCO AZTECA - Destino: inventario, maquinaria y equipo, proyecto
Credimax empresario insumos, materia prima, etc,

- Monto: de $1,000 hasta $150,000.
E - Plazo: | hasta 24 meses. 78% anual
e - Destino: inversion en negocio.
Credito individual
- Monto: de $8,000 hasta $100,000.
- Plazo: de 4 hasta 24 meses. 56.4% anual
Crédito crece tu negocio - Destino: inversion en su negocio.
- Monto: hasta $200,000.
- Plazo: hasta 48 meses.
& Santander - Destino: capital de trabajo. Depende del
proyecto

Antes de solicitar un crédito pre-
guntate si realmente lo necesitas;

puede ser un gran empuje para tu
microempresa, pero si no lo usas
de manera adecuada puede con-
vertirse en una carga.

Si quieres montar tu negocio,
jino hay pretexto! existen muchos
apoyos para lograrlo, el detalle es
tomarse el tiempo de buscar las
opciones indicadas para ti.

Requisitos minimos: identificacién oficial,
comprobante de domicilio, CURP,
referencias (personales y comerciales), aval
ylo garantia pendaria.

Fuente: paginas de internet de las propias
instituciones al 3| de enero de 2012.

Nota: la informacién contenida en el cuadro
puede variar, por lo que se recomienda
verificarla antes de celebrar cualquier contrato.



Conecta tu negocio gratis 1!
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La internet es considerada por los especialistas como la plataforma de negocios mas pode-

rosa, simple y rentable del mundo, por lo que resulta imprescindible en nuestros dias contar

con una pagina web donde los usuarios encuentren los productos y/o servicios que ofreces en

tu negocio. La SE junto con algunas instituciones privadas crearon el programa Conecta tu nego-

cio, el cual le da la posibilidad a los negocios mas pequenos de tener una pagina web de forma gra-
tuita por un ano, lo que les permite ser mas competitivos.

Solo necesitas ingresar al sitio www.conectatunegocio.com.mx y llenar un registro con tus
datos, asi accedes a las herramientas y soporte necesarios para construir la pagina web, ademas
de una cuenta de correo electrénico con el dominio de tu empresa.

jCapacitate!

Emprender un negocio no sélo es
cuestion de dinero, requiere tam-
bién conocimientos y eso lo sabe
muy bien la Fundaciéon ProEm-
pleo, que desde hace 17 afios se
dedica a capacitar a personas
para la creacion o mejora de sus
microempresas.

La Fundacion —nos explica Al-
fredo Maldonado, gerente de pro-
yectos— apoya a las personas
que quieran montar su microem-
presa, brindédndoles capacitacion
a través del programa “Impulso
Emprendedor”. Cuentan con in-
cubacién de empresas, en donde
se trabajan los proyectos de nego-
cio para que en un plazo prome-
dio de 6 a 9 meses esté operando.
Ofrecen también cursos en ofi-
Cios como: cocina y panaderia,
plomeria, ebanisteria, barnizado,
electronica, mantenimiento auto-
motriz, entre otros.

Dada la buena relacion que
ProEmpleo tiene con diversas
dependencias y microfinancie-

- - r
ras, te pone en contacto con és- E C"Quleres m'as'p

tas para obtener financiamientos,

Para ingresar al programa solo
asimismo te ayudan a promo- g Brogt

: : necesitas saber leer y escribir.
cionar tus productos en diversos

medios de comunicacion. Si requieres mas informacion
Parte de su vision es impul- ingresa a su sitio:

sar al autoempleo emprendedor www.proempleo.org.mx o

y la creacién de empresas, lo que comunicate al 01800 7028443 y

se demuestra al voltear a ver las (53) 55450845.

estadisticas nacionales que indi-
can que el 80% de las empresas
cierran durante los dos primeros
anos de operacion, mientras que
las apoyadas por ProEmpleo per-
manecen abiertas en un 87% du-

rante el mismo periodo. e



